
 

 

 

Stellenbezeichnung: 
 

Transaktionsmanager (m/w/d)
 

Standort:  

Berlin, deutschlandweite Projekte 

 

Über Driven: 
 
Driven ist ein zukunftsorientiertes Unternehmen im Bereich Immobilienentwicklung und Investment. 
Seit unserer Gründung im Jahr 2018 kombinieren wir umfangreiche Erfahrung mit frischen Ideen, um 
beeindruckende Projekte und starke Partnerschaften zu realisieren. Mit einem klaren Fokus auf ESG-
Kriterien nehmen wir unsere ökologische und soziale Verantwortung ernst. Unser agiles und 
motiviertes Team arbeitet gemeinsam an einer Vision: Driven to make a difference. 

 

Deine Rolle: 
Als Transaktionsmanager begleitest Du den gesamten An- und Verkaufsprozess von Immobilien und 
übernimmst eine zentrale Rolle in der erfolgreichen Umsetzung unserer Investmentstrategie. Dabei 
steuerst Du die Transaktionen von der ersten Analyse bis zum Closing und arbeitest eng mit internen 
und externen Partnern zusammen, um den Projekterfolg sicherzustellen. 

 

Projekte: Neubau, Revitalisierung / Repositionierung / Erweiterung von Bestandsimmobilien 
Asset Klassen: Büro, Logistik, Life Science, Wohnen, gewerbliches Wohnen 

 

Deine Aufgaben: 

 

• Begleitung bei der Akquisition von neuen Projekten sowie von An- und Verkaufsprozessen  

• Ankaufsprüfung und -bewertung sowie Erstellen von Markt- und Standortanalysen 

• Aktives Stakeholder Management in Bezug auf interne und externe Projektbeteiligte (u.a. 
Due Diligence Dienstleister, Rechtsanwälte, Steuerberater, etc.) 

• Kaufvertragsverhandlung bis zum Closing 

• Erstellen von Wirtschaftlichkeitsberechnungen und Businessplänen, ggf. in Zusammenarbeit 
mit Analysten 

• Aufbereitung von Investmentmemos für Entscheidungsträger und Kapitalgeber 

• Aktive Netzwerkpflege u.a. mit Maklerhäusern zur Generierung von Opportunitäten 
Mitwirkung bei Vermarktungsaktivitäten 

 

Dein Profil: 

 

• Abgeschlossenes Studium in einem der folgenden Bereiche:  BWL / Wirtschafts- bzw. 
Ingenieurswissenschaften / Architektur / Immobilienmanagement 

• 3-5 Jahre Berufserfahrung im An- und Verkauf von Immobilien  



 

• Erfahrung in vergleichbaren Positionen 

• Fundierte Kenntnisse im Kaufvertragswesen 

• Idealerweise bereits in bestehendes Netzwerk zu Maklern 

• Organisationstalent mit selbständiger und strukturierter Arbeitsweise 

• Unternehmerisches Denken und Interesse an einem breiten Aufgabenspektrum 

• Schnelle Auffassungsgabe und lösungsorientiertes Denken 

• Stressresistenz und Belastbarkeit 

• Sehr gute Kenntnisse in MS-Office (insbesondere Excel und PowerPoint) 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

 

Was wir Dir bieten: 
 

• Motiviertes Team mit einer klaren Vision – Driven eben! 

• Attraktives Gehalt 

• ÖPNV Jobticket 

• Flexible Arbeitszeiten 

• 30 Tage Urlaub 

• Attraktives Office in City-Lage 

• Weiterbildungsfinanzierung 
 

 

Wir bei Driven Investment engagieren uns für echte Chancengleichheit und schätzen die Stärke, die 
Vielfalt in unser Team bringt. Hier zählt Deine Persönlichkeit – ganz unabhängig von Geschlecht, 
Alter, Herkunft oder anderen persönlichen Merkmalen. Unser Team lebt eine Kultur des 
gegenseitigen Respekts, der Offenheit und der Zusammenarbeit auf Augenhöhe. 

Wenn Du einen Arbeitsplatz suchst, der Innovation, Teamspirit und Nachhaltigkeit vereint, freuen wir 
uns auf Deine Bewerbung! 

Kontakt: 
Eva-Maria Stauffenberg, Development Coordinator 
E-Mail: es@driven-investment.com 

 


